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CUVINTE CHEIE

Finantare internationala, factoring intern, factoring international, contractul international de
factoring, venituri si costuri ale operatiunilor de factoring, limita de finantare, managementul

riscurilor Tn operatiunile de factoring, UNIDROIT, UNCITRAL, piata factoringului.

MOTIVATIA, IMPORTANTA SI METODOLGIA CERCETARII

Finantarea comertului international constituie o conditie importantd a dezvoltarii
multe ori recurgerea la operatiuni de finantare, datorita unor factori precum: concurenta acerba
dintre producdtori, cresterea ponderii produselor complexe si de valoare in cadrul schimburilor
comerciale internationale sau dificultitile intdmpinate de tarile mai putin dezvoltate in
procurarea resurselor financiare.

Factoringul reprezinta o modalitate moderna de finantare a comertului international, pe
termen scurt. De la aparitia lui, cand era limitat strict la finantarea industriei textile si de
imbracaminte, si pand In zilele noastre factoringul si-a extins sfera de cuprindere asupra unor
domenii extrem de variate. Operatiunile de factoring s-au dezvoltat ca urmare a utilizarii tot
mai frecvente a platilor de cont deschis, care permit efectuarea decontdrii la un anumit termen
de la data livrarii.

Am ales aceastd tema datoritd faptului ca aceastd forma de finantare este foarte putin
cunoscutd, incercandu-se o pledoarie in favoarea acestei forme de finantare a afacerilor atat in
plan intern cét si international. Am incercat prin aceasta lucrare sa schimb perceptia de produs
inferior care persista asupra factoringului, datoritd faptului ca in derularea lui rolul principal il
joacd nu bancile ci companiile private de finantare , ceea ce automat l-ar face mai riscant. In
fapt necunoasterea produsului, a avantajelor reale ce pot fi obtinute din folosirea sa au dus la
aceasta perceptie ca factoringul ar fi ultima varianta de finantare la care recurg firmele in cazul
in care sunt respinsi de banci, semn clar al unor probleme majore pentru firma in cauza.

Fundamentul teoretic al acestei lucrari este construit pe baza unor idei §i concepte
actuale apartinand unor autori de seama in domeniul economic, fiind tratate Tn mod particular

si analizate tipurile de factoring, modalitdtile de desfasurare, detaliile fiecdrei etape a
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mecanismului operatiunilor, costurile §i riscurile la care cei implicati in operatiune sunt
expusi.

Focalizarea preocuparilor de cercetare este orientatd catre cunoasterea conceptului de
factoring, ceea ce a permis utilizarea unor metode principale de cercetare, astfel:

- analiza documentatiei, facand aici referire mai ales la parcurgerea literaturii
de specialitate. Acest fapt a permis o analizd de continut a temei abordate,
precum si o analizd a evolutiei temei respective atat din punct de vedere al
criteriului timp, cét si din punct de vedere al criteriului spatiu;

- observarea neparticipativd, rezumandu-se astfel la observarea evolutiei in
timp a conceptului si la interactiunile dintre diferitele elemente supuse
cercetarii;

- metoda comparativa, prin intermediul careia am recurs la identificarea
principalelor elemente teoretice si practice specifice diferitelor dimensiuni
ale conceptului de factoring, printr-o abordare de la international la national.

In ceea ce priveste tehnicile utilizate acestea au constat in culegerea si prelucrarea
informatiilor, precum si interpretarea datelor cercetdrii. Procedeele folosite au fost lecturarea
documentelor disponibile, reasizarea de tabele, figuri, scheme sintetice, utilizarea motoarelor
de cautare on line, accesarea bazelor de date disponibile.

S-a 1incercat realizarea unei structuri logice care sd permitd o abordare cat mai
cuprinzatoare a acestui tip de operatiuni pornind de la enumerarea principalelor tipuri de
forme de finantare. Demersul continua cu capitolele dedicate definirii conceptului de factoring
si prezentirii evolutiei in timp a acestei operatiuni. In incercarea de a oferi o imagine cat mai
ampla si mai completd asupra factoringului, capitolele care urmeaza realizeaza o clasificare a
acestor operatiuni si prezintd mecanismele lor de derulare. A fost necesard o analizd a
rentabilitdtii operatiunii de factoring si o prezentare a riscurilor care le comporta factoringul
pentru a intelege care sunt limitele acestui tip de finantare.

Un alt aspect important in ceea ce priveste analiza detaliatd a operatiunilor de factoring
il constituie contractul de factoring si reglementarile legale in vigoare. Pe plan international
contractul de factoring cunoaste o reglementare uniforma legald speciald, realizata prin efortul
UNIDROIT si materializatda in Conventia de la Ottawa din 1988 privind contractul

international de factoring intratd in vigoare in 1995, la care se adauga Conventia Natiunilor



Unite (UNCITRAL) adoptata la New York in 2001 privind cesiunea de creantd in comertul
international.

Studiul efectuat asupra pietei internationale de factoring si a celei romanesti, asupra
accesibilitatii Intreprinderilor mici si mijlocii la finantarea prin factoring Incearca sa reliefeze
importanta acestui fenomen atat la nivel global cét si national. Datele aratd faptul ca, pe
masura dezvoltdrii economiei, factoringul isi va face simtita prezenta din ce in ce mai pregnant
si in tara noastra. Dovada ar fi utilizarea lui pe scara din ce in ce mai larga de catre
intreprinderile performante angajate In comertul international si aparitia unor institutii
financiare specializate n acest domeniu, cum ar fi Compania de Factoring IFN SA. Cu toate
acestea, decalajele dintre Romania si tarile dezvoltate europene sunt inca foarte evidente, insa
se preconizeaza cresteri importante, odatd cu sporirea gradului de informare al agentilor
economici romani.

Prin urmare este importantd descrierea si analiza acestei modalititi de finantare,
deoarece prin avantajele pe care le comporta si prin beneficiile pe care le ofera poate contribui
in mod esential la fluidizarea schimburilor comerciale internationale si la imbunatatirea
substantiald a rezultatelor activitatilor desfasurate de agentii economici ai lumii.

La realizarea lucrarii am folosit documentare bibliografica, in special in cazul
prezentarii aspectelor teoretice, si documentare directd, practica, prin informarea din acte
normative, studii de caz si consultarea unor specialisti din domeniu. Suportul bibliografic
folosit se sprijina cu precadere pe materiale publicate in tari cu experientd indelungatd in acest
domeniu, insd contine si informatii desprinse din diferite articole ce oferd date mai recente si
nu in ultimul rdnd obtinute in urma consultarii site-urilor web ale diferitelor institutii
specializate.

Dacda ne propunem sa concluzionam sub aspect general aspectele de naturad
metodologica regasite la nivelul prezentei lucriri putem preciza ca toate metodele, tehnicile,
procedeele si instrumentele utilizate au stat la baza obtinerii rezultatelor cercetarii realizate.
Acestea se concretizeazd in evidentierea aspectelor teoretice si practice ale factoringului
printr-o abordare internationald, dar si nationala, de la trecut la prezent, identificand totodata

perspective viitoare in dezvoltarea tematicii abordate.



PREZENTAREA SINTETICA A CAPITOLELOR TEZEI DE DOCTORAT

De-a lungul istoriei, schimburile comerciale internationale s-au dezvoltat si intensificat
intr-un mediu caracterizat printr-o luptd pentru concurentd tot mai accentuatd, un risc de
insolvabilitate al clientilor externi sporit si o crizd de lichiditate internationald ce nu de putine
ori a constituit o barierd importantd in calea desfasurarii unor activititi normale de catre
agentii economici de pretutindeni. Necesitatea depdsirii acestor neajunsuri a determinat
inovarea n domeniul tehnicilor de finantare a operatiunilor comerciale externe, fiind introduse
noi modalitdti de procurare a unor mijloace banesti care sa ofere fluiditate diferitelor activitati
economice.

Diversificarea si dezvoltarea contactelor comerciale transfrontaliere, amploarea
schimburilor internationale de bunuri §i servicii pune, cu $i mai mare acuitate, problema nevoii
de mijloace financiare. Se stie ca din totdeauna comertul s-a facut ,,cu banii altuia”. Cu atat
mai mult, In conditiile actuale de globalizare, se pune cu mai mare acuitate, pe plan
international dar si intern, problema creditului — in principal, si a finantarii comertului — in
general. In principal, finantarea oricarei activititi de comert se realizeazi prin intermediul
creditului care este apanajul institutiilor de credit si, traditional, al bancilor. In general,
monopolul creditului insoteste existenta si activitatea institutiilor de credit, Tn special a
bancilor care, in principal, primesc depozite, acorda credite §i gestioneaza mijloacele de plata
cu titlu profesional.

Finantarea activitdtii de comert prin mecanismul creditului bancar presupune insa, de
cele mai multe ori, nepldceri pentru operatorul de comert care este tinut sd garanteze banca
creditoare in cele mai multe cazuri, cu garantii reale — imobiliare ori mobiliare — sau cu
depozite colaterale, potrivit regulilor bancare si, nu intotdeauna — mai ales pentru nevoile de
credit pe termen scurt — operatorul de comert este dispus sa-si imobilizeze garantiile apeland la
un credit bancar.

Este ratiunea pentru care, practicile de comert au imaginat si, de cele mai multe ori,
legiuitorul a reglementat alte tehnici de finantare a operatiunilor de comert, inclusiv a
operatiunilor de comert international. Specific acestor tehnici de finantare a comertului este
faptul ca ele au ca esentd acordarea unui credit de tip particular, dupa caz, pe termen scurt,

mediu sau lung, fard ca acest credit sa fie insotit de garantiile clasice, solicitate de banci pentru
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acordarea creditelor bancare de tip clasic. Avand ca esentd acordarea unui credit, §i aceste
tehnici presupun costuri specifice creditului. Intrucat nu este vorba de un credit bancar, in
sensul clasic al termenului, aceste tehnici de finantare pot fi practicate nu numai de banci, ci si
de alte structuri financiare care nu sunt supuse rigorilor de constituire si functionare a
institutiilor de credit.

Cele mai utilizate tehnici de finantare a comertului intern si international, fard a avea
calitatea de credit bancar, in principal, sunt operatiunile de leasing si operatiunile de factoring,
alaturi de care, ca tehnici bancare propriu zise — de asta datd — se adauga — cu aceeasi finalitate
— scontul, forfetarea sau creditul cu mobilizare de creante. Dupa cum am afirmat, printre
aceste tehnici moderne se numara si factoringul, ca tehnica de finantare marcatd de dinamism
si flexibilitate. In cei peste 400 de ani de la nasterea sa, aceastd tehnicd s-a raspandit rapid in
tarile occidentale care o utilizeazad pe scara larga, dar a ramas inca relativ necunoscuta in
Romania, unde aplicabilitatea ei cunoaste niveluri destul de reduse.

Din aceastd cauza, lucrarea de fata isi propune sa ofere o explicatie referitoare la ceea
ce reprezinta factoringul de fapt si motivele care stau la baza masurii 1n care el este raspandit
in lume. In continutul lucrarii am incercat sa surprind principalele aspecte legate de tematica
abordatd, fard a avea pretentia de a o considera exhaustivd, deoarece desi operatiunea de
factoring se prezintd la o prima vedere ca fiind facild, complexitatea ei se dezvaluie pe masura
realizarii unei analize mai amanuntite.

Structura lucrarii a fost astfel realizatd incat sa permitd o abordare cat mai
cuprinzdtoare a acestui tip de operatiuni pornind de la evidentierea principalelor tipuri de
forme de finantare. Prezentul demers continua cu capitolele dedicate definirii conceptului de
factoring si prezentirii evolutiei in timp a acestei operatiuni. in incercarea de a oferi o imagine
cat mai ampld s1 mai completd asupra factoringului, capitolele care urmeaza realizeaza o
clasificare a acestor operatiuni si prezintd mecanismele lor de derulare. Ca orice alta metoda
de finantare a schimburilor economice internationale, factoringul pentru a avea sens si pentru a
asigura supravietuirea societdtii trebuie sa fie activititi profitabile pentru factor, date fiind
riscurile pe care acesta trebuie sa si le asume. Astfel, am incercat o analizd a rentabilitatii
activitatii factorului, precum si o prezentare a principalelor riscuri care le comportd
factoringul. Un alt aspect important in ceea ce priveste analiza detaliatd a operatiunilor de

factoring 1l constituie contractul de factoring si reglementarile legale in vigoare. Pe plan



international contractul de factoring cunoaste o reglementare uniforma legala speciala,
realizata prin efortul UNIDROIT si materializata in Conventia de la Ottawa din 1988 privind
contractul international de factoring (denumitd in continuare Conventia de la Ottawa din
1988), intrata in vigoare in 1995. Nu se poate realiza insa o abordare completd si corectd a
reglementarilor uniforme legale existente pe plan international dacd nu se analizeaza si
Conventia Natiunilor Unite (UNCITRAL) adoptata la New York in 2001 privind cesiunea de
creantd in comertul international (denumitd in continuare Conventia de la New York din
2001), conventie care, in perspectivd, ar urma sa prevaleze, In materie, Conventiei de la
Ottawa din 1988.

Studiul efectuat asupra pietei internationale de factoring si a celei romanesti si
accesibilitatea intreprinderilor mici §i mijlocii la finantarea prin factoring reuseste sa reliefeze
importanta acestui fenomen atat la nivel global cat si national. Date recente arata faptul ca, pe
madsura dezvoltdrii economiei, factoringul isi va face simtitd prezenta din ce In ce mai pregnant
si in tara noastra. Cu atat mai mult cu cat pe o piata lipsita de lichiditati, din cauza accesului
tot mai dificil la creditele bancare sau la alte tipuri de finantare, factoringul reprezinta o
metoda la indeméana si usor de aplicat pentru cei care au nevoie de finantare rapida.

Dovada ar fi utilizarea lui pe scard din ce in ce mai largd de catre intreprinderile
performante angajate in comertul international §i aparitia unor institutii financiare specializate
in acest domeniu, cum ar fi Compania de Factoring. Cu toate acestea, decalajele dintre
Romania si tarile dezvoltate europene sunt inca foarte evidente, insd se preconizeaza cresteri
importante, odata cu sporirea gradului de informare al agentilor economici romani.

Desi institutia factoringului nu si-a atins incd pragul de maturitate juridica, ea
corespunde intru totul exigentelor unui comert modern. Este importantd descrierea si analiza
acestei modalitati de finantare, deoarece prin avantajele pe care le comporta si prin beneficiile
pe care le oferda poate contribui In mod esential la fluidizarea schimburilor comerciale
internationale si la imbunatatirea substantiald a rezultatelor activitatilor desfasurate de agentii
economici ai lumii.

Mai ales in conditiile economice actuale cand blocajul financiar si scdderea vanzarilor
au determinat companiile sa caute surse alternative de finantare la creditele bancare clasice,
bancile sunt mai usor de Induplecat sa acorde imprumuturi sub forma serviciilor de factoring,

ey
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tendintd ascendentd, multe companii considerau inoportun ca banca sa le colecteze facturile.
Daca un client intarzia, nu era o problema. O datd cu resimtirea tot mai acuta a efectelor crizei
financiare si economice perceptia s-a schimbat brusc, insd multi antreprenori s-au hotérat prea
tarziu, cand afacerile lor erau deja afectate, cand debitorii lor deja nu mai plateau facturile.

In acelasi context, bancile sunt mai dispuse si ofere finantiri pentru nevoile curente
sub aceastd forma decat prin linii de credit de capital de lucru, pentru ca au un control mai
mare. Piata locala de factoring este dominatd de marile banci - BCR, BRD, ING Bank,
UniCredit Tiriac Bank sau Raiffeisen Bank, care vand astfel de servicii prin divizii interne. Pe
piatd sunt insd activi §i mai multi jucatori independenti. Factoringul presupune nu doar
scontarea facturilor, c¢i §i urmarirea incasarii si asigurarea riscului de neplatd din partea
debitorului. Numarul de solicitdri de finantiri din partea clientilor potentiali a crescut anul
trecut, insa doar 40% din cereri au fost acceptate. Spre exemplu, anul trecut UniCredit Tiriac
Bank a avut afaceri din factoring de 571 de milioane de euro, in scadere cu 20% fata de 2008,
contractia fiind generatd in special de scaderea afacerilor companiilor din portofoliu. De
asemenea UniCredit Tiriac Bank a avut in 2009, 150 de companii care au contractat servicii de
factoring, fiecare avand cate 3-4 debitori ale caror facturi le scontau. (Alecsandra Valasuteanu,
seful departamentului de factoring al UniCredit Tiriac Bank.)Majoritatea clientilor, In
Romaénia, sunt interesati sd obtind lichiditati in contul facturilor emise si banca si le
administreze colectarea creantelor si doar un sfert opteaza si pentru asigurarea Incasarii
sumelor facturate.

La un volum de circa 1,4 miliarde de euro in 2009 (in scadere cu 15% fata de anul
precedent, potrivit datelor Factors Chain International), serviciile de factoring reprezinta circa
1,2% din Produsul Intern Brut. La nivel regional, pe pietele din Europa Centrald si de Est
factoringul are o pondere medie de 3% din PIB. De aceea consideram cd, pe masura
dezvoltarii economiei, factoringul isi va face simtitd prezenta din ce In ce mai pregnant si n
tara noastrd, atdt sub aspectul utilizarii acesteia pe scard largd de catre intreprinderile
performante angajate in comertul international, cat si sub aspectul aparitiei mai multor
institutii financiare specializate in acest domeniu.

Astfel, primul capitol ,,Noua arhitectura a finantirii internationale” a lucrarii
stabileste cadrul conceptual al finantdrii internationale. O firmd poate obtine fondurile

necesare din doud surse: prima dintre ele ar fi sursele proprii companiei, adica fondurile
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banesti constituite de o societate in vederea finantarii activitatii sale curente sau ca aport la
realizarea unei investitii, precum si fondurile rezultate din activitatea economica a acesteia (de
exemplu profit, fonduri, rezerve, avansuri primite de la clienti). A doua categorie ar fi
reprezentatd de sursele atrase sau externe, de la diferitele institutii financiare fie ele nationale
sau internationale, banci sau consortii bancare. In acest ultim caz finantarea activitatii este
bazatd pe o relatie de creditare. Astfel, ,finantarea reprezintd totalitatea mecanismelor,
tehnicilor §i a instrumentelor prin care sunt procurate mijloacele banesti necesare pentru
realizarea unor activititi economico — sociale, in particular, a afacerilor.” (Popa, loan (coord.),
2001, p.407). Putem vorbi despre finantare internationald a schimburilor economice daca
apare elementul de extraneitate.

Modul in care se desfasoara astazi schimburile economice internationale, rapiditatea cu
care se incheie anumite afaceri sunt datorate Tn mare parte dezvoltarii relatiilor de creditare,
dar si a tehnicilor financiar — bancare. In ceea ce priveste schimburile economice
internationale, putem afirma ca termenul de creditare a fost treptat inlocuit cu termenul de
finantare. Desi finantarea comertului international este structurata pe o relatie de creditare, ea
presupune ,,0 serie de elemente care tin de tehnica propriu—zisd de finantare, fie de politica
economica a tarilor”( Negrus, Mariana, 1991, p.87).

Cresterea schimburilor comerciale internationale, in conditiile accentuarii luptei de
concurentd, a sporirii riscului de insolvabilitate a clientilor externi, a crizei de lichiditate
internationald, a atras dupd sine necesitatea gasirii unor noi resurse de finantare pentru
continuarea sau chiar dezvoltarea activitatii agentilor economici. Resursele financiare utilizate
de agentii economici In desfasurarea activitatii lor pot fi atat resurse proprii, cat si resurse
atrase sub formd de Tmprumuturi si credite. Aceste resurse pot fi obtinute prin intermediul
unor operatiuni de finantare a comertului exterior, unele dintre acestea fiind utilizate pe scara
larga in cadrul economiei mondiale, altele fiind mai putin raspandite. In acest context s-a
considerat necesara prezentarea principalelor tipuri de credite existente precum si utilizarea
acestora 1n cadrul operatiunilor de comert international.

Rolul jucat de bancile comerciale in cadrul mecanismelor de finantare a comertului
exterior In contextul dezvoltarii economiei mondiale din ultimul deceniu este deosebit de

relevant deoarece bancile comerciale, care sunt ,,adevarate motoare ale cresterii economice”
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(Mihai, Ilie, Mihai, Tiberiu-Ionut, 2002, p.122), se confruntd cu necesitatea adaptarii la noile
conditii, chiar prin schimbarea unora dintre functiile lor.

Intensificarea schimburilor comerciale interntionale, pe fondul accentudrii luptei de
concurentd, al cresterii riscului de insolvabilitate al clientilor externi, a crizei de lichiditate
internationald, a condus la necesitatea atragerii unor noi resurse de finantare in vederea
continudrii si dezvoltarii activitatii agentilor economici actuali. In desfasurarea activitatii lor,
agentii economici pot utiliza atit resurse financiare proprii, cat mai ales resurse atrase de la
terti, sub forma creditelor si a Tmprumuturilor. Aceste resurse se obtin prin intermediul unor
operatiuni de finantare a cometului exterior, care cunosc forme mai mult sau mai putin
cunoscute sau utilizate in cadrul economiei mondiale. Una dintre modalitatile de finantare a
schimburilor economice internationale care cunoaste o raspandire tot mai largd in cadrul
economiei contemporane este factoringul, prezentat atat din punct de vedere conceptual cét si
istoric in cel de-al doilea capitol al demersului nostru “Aparitia si dezvoltarea relatiilor de
factoring”.

Cel de-al treilea capitol ”Factoringul — tipologie si mecanisme” expune o clasificare
a operatiunilor de factoring ce se deruleaza in prezent in economia mondiald in cadrul
schimburilor economice internationale, si de asemenea schiteazd principalele diferente care
existd intre factoringul national sau domestic si cel international, pentru ca in final sa fie
prezentate mecanismele de derulare ale celor doua tipuri principale de factoring.

Multe din caracteristicile de baza ale factoringului (FCI Marketing Committee, 2007)
sunt valabile atat pentru factoringul intern, cat si pentru cel international, ca de exemplu:
finantarea acordatd pentru creante, controlul creditelor si acceptarea riscului de credit,
mentinerea registrelor de vanzari, colectarea facturilor de vanzare, criteriile de acceptare, dar

cu toate acestea existd cateva diferente, iar acestea sunt descrise in tabelul ce urmeaza:
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Factoringul national si factoringul international

FACTORING INTERN

FACTORING INTERNATIONAL

a) Participantii la operatiunile de factoring national
sunt: factorul, furnizorul, si cumpdaratorul, toti trei
fiind domiciliati in aceeasi tara.

a) La operatiunile de factoring international
participa patru parti: furnizorul-exportator i
factorul de export aflati in tara exportatorului,
precum si cumparatorul-importator si factorul de
import din tara importatorului.

b) Operatiunea de finantare este efectuatd de catre
factor 1n favoarea exportatorului in moneda
nationala.

b) Factorul de export efectueazd operatiunea de
finantare In moneda in care este realizata facturarea
marfurilor respectiv prestarea serviciilor de catre
exportator.

c) Deoarece finantarea se realizeazd in moneda
nationald, factorul nu este supus riscului valutar.

c¢) Factorul de export, expus riscului fluctuatiilor
valutare, se poate proteja impotriva acestui risc prin
operatiuni de hedging.

d) Factorul poate fi responsabil atat pentru controlul
creditului cat si pentru acceptarea riscului de credit.

d) In cadrul sistemului dublu-factor, in timp ce
factorul de export asigura vanzatorului protectie
impotriva riscului de creditare, acesta este garantat
la randul sau de catre factorul de import care este
responsabil totodatd pentru controlul local al
creditului.

e) Factorul urmaireste atat furnizorul, cat si
cumparatorul, gestiondnd in acelasi timp creantele
furnizorului si obligatiile de plata ale cumparatorului.
El cunoaste ambii parteneri, precum si piata interna.

e) Factorul de export urmareste strict exportatorul,
factorul de import urmarindu-1 strict pe importator.
Ambii factori cunosc piata locala si legislatia tarii
in care activeaza, colaborand pe baza unui cod de
reguli privind factoringul.

f) Toti participantii la aceste operatiuni sunt supusi
aceleiasi legislatii (celei nationale).

f) In derularea operatiunii si in solutionarea
eventualelor conflicte ce pot aparea pe parcurs, se
tine cont de legislatia ambelor tari implicate in
operatiune.

g) Factorul este responsabil cu colectarea fondurilor
de la cumparitor.

g) Dintre cei doi factori implicati in operatiune,
doar factorul de import este responsabil de
incasérile de la importator si urmarirea acestuia.

h) Calitatea serviciilor oferite vanzatorului depinde
doar de bonitatea si profesionalismul factorului.

h) In cazul factoringului international, calitatea
serviciillor ~ este influentatd nu doar de
profesionalismul factorului de export, ci si de
profesionalismul si mai ales bonitatea factorului de
import care evalueaza riscul de credit aferent
operatiunii, iar la scadenta colecteaza incasdrile.

(Sursa: prelucrare FCI Marketing Committee, 1999, p.4)

Pentru a avea sens §i pentru a asigura supravietuirea societdtii, operatiunile de

factoring trebuie sa fie activitdti profitabile pentru factor, date fiind riscurile pe care acesta

trebuie sd si le asume. De aceea, nivelul veniturilor din afacerile de factoring trebuie sa
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depaseasca pe cel al costurilor pentru ca societatea sa-si poata incheia exercitiul cu un rezultat
materializat in profit. Dar pentru a realiza toate acestea conform principiilor generale de
rentabilitate si in conditiile concurentiale existente pe piatd, factorul este nevoit sa facd eforturi
pentru a gasi solutiile cele mai bune, legate de realizarea unor venituri cat mai mari din
comisioanele de factoring si a unor costuri de factoring cat mai reduse.

In incercarea de a intelege mecanismul realizarii profitului din cadrul unei societiti de
factoring este foarte importanta analiza veniturilor ce rezulta din operatiunile de factoring, pe
de o parte, iar pe de altd parte pretul de cumparare al creantelor si valoarea taxelor si
comisioanelor aferente operatiounilor de factoring. Aceasta analizd a veniturilor §i costurilor
unei societdti de factoring a fost realizatd in cel de-al patrulea capitol al lucrarii
»Rentabilitatea activitatii factorului”.

Pentru a putea determina baza de calcul a veniturilor ce se obtin din operatiunile de
factoring, trebuie sd amintim cad operatiunile de factoring sunt caracterizate de trei functii
principale: functia de finantare, functia de delcredere si functia de servicii. Plecand de la
aceste trei functii, factorul realizeaza venituri prin perceperea de dobanzi in cadrul functiei de
finantare (dobanzi percepute pe perioada creditarii finantarii), impunerea de taxe pentru risc de
raspundere delcredere si, nu n ultimul rand, perceperea de taxe pentru functia de servicii (taxa
pentru consultantd, taxa pentru verificarea bonitatii debitorilor de factoring, taxa cu incasarea
creantelor de factoring, taxa pentru prelucrarea si conducerea contabilitatii debitorilor, taxa cu
somatia debitorilor de factoring, taxa cu actiuni judiciare pentru Incasarea creantelor).
Insumand toate aceste dobanzi, taxe si comisioane obtinem totalul veniturilor din afacerile de
factoring (Muschella , D., 2003, p.213).

In procesul relevirii eficientei operatiunilor de factoring trebuie determinati, totodati,
baza de calcul a pretului de cumparare a creantelor. Acest pret reprezintd diferenta dintre
valoarea creantelor cedate factorului de catre clientul de factoring, la pretul de facturare initial
al marfurilor ce au fost livrate sau serviciilor prestate si veniturile din factoring ale factorului
(dobanzi, taxe, comisioane prelucrate).

Pentru a putea determina baza de calcul a costurilor de factoring, este necesar ca aceste
costuri sd fie urmadrite pe cele trei functii de baza: functia de finantare (dobanzi calculate pe
perioada creditarii operatiunii de finantare), functia de delcredere (costuri cu riscul raspunderii

de delcredere) si functia de servicii (costurile cu consultantele acordate, costuri cu ncasarea
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creantelor de la debitori, costurile cu verificarea bonitatii debitorilor de factoring, costurile cu
somatia debitorilor pentru plata creantelor, costurile cu actiunile judiciare pentru incasarea
creantelor) (Roventa, M., 2002, p.156).

Ceea ce determind elementele de calcul al profitului realizat sunt veniturile
precalculate provenite din dobanzile si taxele de factoring si costurile efective suportate de
citre factor. In conformitate cu reglementrile dreptului fiscal, profitul societatii de factoring
este supus impozitarii. Daca 1nsa, costurile depasesc veniturile, societatea de factoring
inregistreza o pierdere, rezultdnd de aici o situatie nerentabila pentru activitatea firmei.

Interesat sa realizeze venituri cat mai mari, factorul tinde sa perceapa dobanzi, taxe
(comisioane) calculate la un nivel procentual cat mai ridicat, determinat in raport cu volumul
creantelor cedate, insa, cu toate acestea, el tine cont de conjunctura existentd pe piata
factoringului. Pe de altd parte, factorul cauta sa obtind profit si prin reducerea costurilor de
factoring, prin introducerea unui regim de economii sever la societate. Aici includem si
diminuarea gradului de risc, printr-o organizare superioarda a verificérii bonitatii debitorilor de
factoring (Molico, T., Wunder, E., 2004, p.179).

In capitolul “Contractul de factoring” s-au prezentat principalele elemente specifice
contractului de factoring, dar si legislatia care reglementeaza acest domeniu. Inainte de toate,
se impune a fi precizat cad acest contract nu este reglementat prin legi speciale in legislatiile
nationale, fiind, in cele mai multe sisteme nationale de drept, un contract nenumit; acestuia i
se aplica reguli specifice institutiilor de drept civil componente. El este utilizat pe scara larga
de institutiile de credit, in special de banci, care au simtit nevoia elaborarii unor norme tehnice
interne, iar in dreptul romanesc acest contract nu cunoaste decat o definitie prezenta intr-o
lege, initial gresitad. Din punct de vedere doctrinar, contractul de factoring a fost analizat —
sumar— in doctrina nationald, in cursuri universitare iar, in cea strdind, in cursuri de drept
bancar. In cele din urma, tin s precizez ci atat pe plan national cét si international, institutiei
i-au fost afectate, sporadic, prezentari sumare in literatura de specialitate juridica.

Pentru analiza efectiva a caracteristicilor si a legislatiei unui contract de factoring, este
necesard amintirea celor cinci relatii contractuale sau extra-contractuale (Marazzato, P.,

1998, p.5) ce iau nastere in cazul unui circuit complet de factoring international:
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1. importatorul (beneficiarul-debitor) si exportatorul (furnizorul-aderent) incheie un
contract comercial de import-export (contract de aprovizionare) care constituie baza
operatiunii de factoring;

2. relatia dintre exportator si factorul de export este stabilitd prin acordul de factoring;

3. fintre factorul de export si importator nu exista relatii contractuale, iar in mod normal
factorul de export nu ar trebui sd fie preocupat de activitatea importatorului, din
moment ce creantele au fost cedate factorului de import. Totusi, atunci cand creanta
nu este cedatd in primul rand factorului de import sau se rasfrange din nou asupra
factorului de export (cum ar fi situatia nerespectarii unor clauze legate de garantie),
factorul de export are dreptul de a chema in instanta importatorul;

4. relatiile dintre factorul de export si cel de import sunt reglementate de cele mai multe
ori de un acord-cadru interfactori si pot lua forma unui contract de re-factoring;

S. intre factorul de import si importator nu se poate vorbi de existenta unei relatii
contractuale, factorul de import fiind Tmputernicit doar sd recupereze creantele
exportatorului.

Cea mai importantd dintre toate aceste relatii o reprezintd insa contractul de factoring.
Contractul de factoring reprezintd un mecanism juridic original si complex care nu poate fi
asimilat nici unei alte institutii juridice deja existente, deoarece combind mai multe institutii
deodata, prezentindu-se insa ca o operatiune cu individualitate proprie. Este un contract sui
generis complex a carui esentd constd in garantia executdrii platii de catre debitori si alte
servicii.

Contractul de factoring prezinta urmatoarele caractere juridice:

» este un contract nenumit - legislatiile nationale nu cunosc — pand in prezent legi
speciale care sa reglementeze contractul complex de factoring; de aceea bancile
comerciale au simtit nevoia, fiecare, sa reglementeze contractul de factoring, sa
elaboreze norme tehnice specifice acestei operatii (Capatana, O., Stefanescu, B., 1987,
p.251).

» este un contract sinalagmatic — da nastere la drepturi si obligatii pentru factor si
aderent;

» este un contract cu titlu oneros - in schimbul platii anticipate sau la scadentd a

creantelor cumpdrate de factor de la aderent, acesta din urma remunereaza pe factor cu
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comisionul de factoring si dobanda aferentd sumelor avansate anticipat la care se
adauga uneori si asa numitul ,,agio”’(Bonneau, T., 2003, p.374);

este un contract comutativ - existenta si intinderea obligatiilor partilor este stabilita la
incheierea contractului;

este un contract consensual - incheierea sa este valabila prin simplul acord de vointa;
datoritd caracterului sau complex contractul de incheie, in general, in forma scrisa
cerutd, insa, numai ad probationem (Vartolomei, B.O., 2006, p.47)

este un contract de adeziune - are la bazd o finantare realizatd de factor fatd de
aderent; clauzele contractului de factoring sunt, in cea mai mare masura, stabilite de
catre factor si impuse aderentului care are doar facultatea de a le accepta sau nu,
neavand decat, Tn micd masurd, posibilitatea de a le negocia (Munteanu, R., 1989,
p.108);

este un contract comercial - partile sunt comercianti, iar creantele cedate rezulta
exclusiv din contracte comerciale de vanzare de marfuri sau prestare de servicii
(Capatana, O., Stefanescu, B., 1987, p.251).

este un contract cu executare succesiva - in limita duratei conventiei partilor, factorul
va alimenta linia de credit deschisd aderentului pe masura preluarii de la acesta a
creantelor acceptate (Capatana, O., Stefanescu, B., 1987, p.251).

este un contract intuitu personae - factorul acceptd aderentul dupa o serioasa
verificare privind competenta profesionald, onorabilitatea si bonitatea si modul in care
isi conduce afacerile cu clientii (Capatana, O., Stefanescu, B., 1987, p.252).

tehnica de factoring presupune in reguld generali o relatie de o anumita
continuitate in timp intre factor si aderent; intre parti se incheie, mai intai, un acord
cadru de factoring in care partenerii contractuali convin sa recurga la aceasta tehnica
pe o durata determinatd, de reguld, un an, cu stabilirea elementelor esentiale comune
tuturor transferurilor de creantd; acest acord cadru urmeaza a se concretiza prin
contracte propriu zise de factoring (Munteanu, R., 1989, p.109);

contractul de factoring presupune, ca o conditie speciala de validitate, remiterea
materiald de catre aderent a facturilor comerciale acceptate de catre factor si pe care

acesta, de regula, le plateste anticipat (Vartolomei, B.O., 2006, p.48).
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Contractul international de factoring poate fi de mai multe tipuri. In principal, el se

poate manifesta in douad ipostaze: sistemul cu un factor sau sistemul cu doi factori.
a) Sistemul cu un factor

Prezentat ca o operatie bilaterala, acest sistem are, la rindul sau, doua posibile variante
(Marazzato, P., 1998, p.18): factorul si aderentul au sediul sau domiciliul in aceeasi tara,
debitorii cedati fiind clientii aderentului dintr-o alta tard; respective, contractul se incheie intre
aderentul dintr-o tara si un factor care isi are sediul in aceeasi tard cu debitorii aderentului.

b) Sistemul cu doi factori

De aceastd data, sistemul este constituit dintr-o operatie trilaterald, situatie in care
aderentul incheie un contract de factoring cu un factor avand sediul in aceeasi tara cu el, numit
factor la export, iar acesta, la rdndul sdu, incheie un acord de factoring international cu o
institutie de credit, sau cu o institutie financiard, avand calitatea de factor la import, cu sediul
in aceeasi tard cu debitorii aderentului (diferitd de tara aderentului).

La randul sau, sistemul cu doi factori poate avea doud forme de realizare:

a) Aderentul incheie un contract de factoring cu un factor din tara sa numit factor la export
caruia i transmite in proprietate creantele acceptate de acesta, rezultate din contractul de
vanzare de marfuri sau de prestari de servicii Incheiate — anterior — cu cumparatori sau
beneficiari dintr-o alta tara.

b) Factorul la export incheie un Acord de factoring cu factorul la import caruia ii
cesioneazd creantele preluate in proprietate de la aderent asupra debitorilor cedati din
tara factorului la import.

In cadrul contractului international de factoring in sistemul doi factori se ridica
in proprietate de la aderent, prin cesionarea lor de catre acesta, operandu-se astfel o cesiune
succesiva de creanta. In general, legislatiile nationale nu se opun cesiunii succesive de creanta,
cu conditia ca fiecare cesiune sa aiba datd certd, pentru a se putea stabili cu precizie momentul
de la care debitorul cedat trebuie sda efectueze plata in mana cesionarului. Contractul de
factoring este din punct de vedere juridic un contract complex care cuprinde atat o cesiune de
creantd, cat si o subrogare conventionald consimtitd de creditor. Dreptul roman reglementeaza,

in Codul civil, atat cesiunea de creantd, opozabila debitorului cedat prin notificare facuta
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acestuia cu privire la cesiune (art. 1391-1398), cat si subrogarea personald consimtitd de
creditor (art. 1107 pct. 1).

Capitolul 6 Riscurile aferente operatiunilor de factoring. In afard de aspectele
pozitive pe care le implica, operatiunile de factoring sunt supuse unor riscuri importante pe
toatd perioada deruldrii acestora. Cunoasterea §i tratarea lor are o importantd deosebitd si
reprezintd o parte componentd a unui management intensiv din partea tuturor partilor
contractante. Cunoasterea relatiilor contractuale de factoring au o importantd de prim rang in
aprecierea factorilor de risc si a practicarii unui management privind abordarea si excluderea
riscurilor (Vartolomei , B.O., 2006, p.249). in principiu, la descrierea relatiilor existente in
afacerile de factoring trebuie sa porneasca de la ideea cd in aceste contracte sunt implicati cel
putin trei parteneri contractuali.

0 Factorul (Societatea de factoring);
0 Clientul de factoring (vanzatorul de creante);
0 Debitorul de factoring (cumparatorul de marfuri sau servicii).

In triunghiul de relatii prezentat mai sus, fiecare partener contractual implicat in
afacerile de factoring suporta riscurile specifice, care sunt caracteristice activitatilor sale.

In cadrul unei analize a riscurilor existente in operatiunile de factoring este foarte
important de a se stabili, In mod cuprinzator §i sistematic, toate categoriile mai importante ale
acestor riscuri si de a face transparente conexiunile reciproce ale acestora. Cunoasterea si
analiza riscurilor specifice operatiunilor de factoring fac posibila luarea din partea partenerilor
contractuali a unor masuri concrete cu caracter de politicd de riscuri, care sa contribuie la
evitarea lor sau cel putin la limitarea sau reducerea lor.

Din analiza domeniilor de riscuri principale in afacerile de factoring, se poate ajunge la
concluzia cad acestea se localizeazd indeosebi in directia clientului de factoring respectiv a
debitorului de factoring.

Riscurile principale (Molico, T., Wunder, E., 2004, p.122) care pot aparea in legatura
cu clientul de factoring sunt:

a) Dispersiunea defectuoasa a clientului de factoring;
b) Calitatea produselor sau serviciilor necorespunzatoare livrate de cétre clientul de

factoring;
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c) Incilcarea conditiilor contractuale sau abuzul de incredere din partea clientului
de factoring.

Indiferent de varianta contractului de fcatoring, bonitatea debitorului (cumparatorului)
trebuie verificatd de catre factor, deoarece acesta are o mare importantd in derularea
contractului de factoring. In acest context, riscurile principale (Roventa, M., 2002, p. 141-
143) care pot sda apard in aceastd privintd sunt urmadtoarele: insolventa debitorului;
diversificarea defectuoasa a debitorilor; cumulari de riscuri; abuz de incredere a debitorului in
urma unor intelegeri comune incorecte ale acestuia cu clientul de factoring; greutati
neprevazute in cazul unor debitori din strainatate (reglementari legale in privinta creantelor
sunt in unele tari din strainatate foarte diferite); diferitele comportamente ale debitorilor cu
privire la respectarea clauzelor contractuale (contradictii ilegale, intarzieri de plati, rezolvari
arbitrare a situatiilor privind marfurile returnate etc); interdictii de cesiune estimate in cazul
unor debitori.

Pentru creantele problematice de factoring pot sd apara urmatoarele riscuri in sarcina
factorului: riscuri referitoare la decontari; marfuri livrate in comision; restrictii de cesiune;
creante cu termen lung de platd (spre exemplu, livrarea bunurilor pentru investitii mari si
durata lunga de constructie); creante contestate, intarziate (cu scadentd depasitd) si actionate in
instantele judecatoresti; creante pentru debitori statali sau semistatali (calculate cu datorii de
impozit); creante externe (cu reglementari legale complicate, unde controalele de veritate nu
sunt curent posibile); creante singulare deosebit de mari; creante cu decontdri partiale (in
domeniul constructiilor, montajului si constructiilor imobiliare); creante cu rezervarea
dreptului de propietate (cu rezervarea prelungita a dreptului de propietate); creante neexistente
sau numai partial existente (facturi fictive, facturi anticipate livrarii marfurilor sau executarii
serviciilor).

Identificarea acestor riscuri necesita un control si o analiza profunda tocmai din cauza
diversitatii si situatiilor complicate ale acestora si vor trebui sd stea In centrul preocuparilor
factorului, care doreste sa fie protejat de cat mai multe riscuri posibil.

In ceea ce priveste ,,Reglementirile si modul in care acestea afecteazii dezvoltarea
factoringului in lume” — capitolul 7, doua sunt conventiile cu cel mai mare impact asupra

operatiunilor de factoring: Conventia UNIDROIT asupra factoringului international si
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Conventia Natiunilor Unite referitoare la Cedarea Creantelor in Comertul International
(UNCITRAL).

Organizatia internationald UNIDROIT (Institutul pentru Unificarea Dreptului Civil
International) a manifestat permanent, inca de la infiintare, o preocupare deosebita pentru
reglementarea juridicd si economica a instrumentelor de platd moderne, cum sunt leasingul si
factoringul. Programele de lucru ale acestei organizatii au cuprins o serie de evenimente legate
de domeniul tehnicilor de finantare moderne.

Astfel, Institutul din Roma pentru Unificarea Dreptului Civil International a organizat
in luna mai 1988 Conventia referitoare la Factoringul International in Ottawa, Canada, cu
scopul depasirii dificultitilor din domeniul factoringului international. in cadrul ei se defineste
termenul de factoring international si este facultativa pentru statele lumii. La Conventia de la
Ottawa au participat in total 59 de state.

UNIDROIT a conceput conventia din urmatoarea ratiune: factoringul interntional s-a
dovedit de-a lungul timpului o sursd de finantare alternativa la finantarea prin acreditiv.
Finantarea prin acreditiv restrange spatiul de joc al creditului pentru importator. In schimb,
acest lucru nu se intdlneste si in cazul afacerilor de factoring, unde factorul ofera
exportatorului o finantare aferenta cifrei de afaceri si, de regula, preia si riscul de decadere al
creantel.

Conventia Natiunilor Unite referitoare la Cedarea Creantelor in Comertul International
(UNCITRAL) reprezintda unul dintre ultimele eforturi de unificare a legislatier privind
finantarea creantelor si a fost adoptatd in 12 decembrie 2001 de catre Comisia Generald a
Natiunilor Unite. Aceastd conventie este deschisd tuturor guvernelor care vor sd o adopte.
Scopul ei este de a incuraja practicarea la scard internationald a finantdrii creantelor ca o
metoda de facilitare a comertului international. Obiectul principal il reprezintd reducerea
costurilor tranzactiilor de genul factoringului, finantarii proiectelor si asigurarilor, printre
altele, prin aplicarea unor reguli uniforme. La baza problemelor din acest domeniu stau
divergentele nationale existente, precum si multitudinea criteriilor contradictorii utilizate. Ea
vine in completarea Conventiei UNIDROIT prin faptul ca trateaza tocmai problemele omise
de prima conventie: validitatea cesiunii de creante facute peste hotare si problema vitala a

prioritatilor in caz de insolvabilitate a debitorului.
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Conventia UNCITRAL prevaleaza asupra celei UNIDROIT cu exceptia situatiilor
neprevazute de ea si prevazute de cealaltd. Dar aceasta conventie a fost foarte recent adoptata
si de aceea aplicarea ei nu a atins incd dimensiuni mari. In acest sens, potrivit art. 38, desi
»Conventia nu prevaleazd asupra nici unui acord international deja incheiat sau in curs de
incheiere, ce reglementeaza, in special, o operatie care ar fi altfel reglementata de ,,conventie”,
ea ,prevaleaza asupra Conventiei UNIDROIT cu privire la contractul international de
factoring”. Conventia Natiunilor Unite de la New York din 2001 retine totusi posibilitatea
aplicarii prevederilor Conventiei UNIDROIT cu privire la acele drepturi si obligatii ale unui
debitor care nu ar fi supuse Conventiei Natiunilor Unite de la New York din 2001.

Capitolul 8 - Factoringul in lume si in Roménia.

Volumul global de factoring a atins pragul de 1.134 milioane de euro in 2006, iar in
2008 a depasit 1.325 milioane de euro. In unele tari, ca SUA, importanta factoringului ca sursi
primara de finantare este concentrati in anumite industrii. In altele, precum Italia, factoringul
are o importanta deosebita in toate sectoarele economiei.

Ambele forme de factoring, intern sau international, se numdrd printre principalele
surse de finantare a activitdtii, atat in tarile dezvoltate cat si in cele in curs de dezvoltare. Dar
iata situatia prezentatd in urmatoarele tabele:

Volumul anual global de factoring pe tari 2004-2009 (milioane euro)

Tara 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Austria 3.692 4273 4.733 5.219 6,350 6,630
Belgia 13.500 14.000 16.700 19.200 22,500 23,921
Bulgaria 0 0 35 300 450 340
Croatia 28 175 340 1.100 2,100 2,450
Cipru 2.140 2.425 2.546 2.985 3,255 3,350
Cehia 2.620 2.885 4.025 4.780 5,000 3,760
Danemarca 6.780 7.775 7.685 8.474 5,500 7,100
Elvetia 1.400 1.900 2.000 0 2,590 5,000
Estonia 3.920 2.400 2.900 1.300 1,427 1,000
Finlanda 9.167 10.470 11.100 12.650 12,650 10,752
Franta 81.600 89.020 100.009 121.660 135,000 128,182
Germania 45.000 55.110 72.000 89.000 106,000 96,200
Grecia 4.430 4.510 5.230 7.420 10,200 12,300
Ungaria 1.375 1.820 2.880 3.100 3,200 2,520
Islanda 16 15 25 5 5 0
Irlanda 13.150 23.180 29.693 22919 24,000 19,364
Italia 121.00 111.175 120.435 122.800 128,200 124,250
Letonia 155 20 276 1.160 1,520 900
Lituania 1.040 1.640 1.896 2.690 3,350 1,755
Luxemburg 285 280 306 490 600 349
Malta 0 0 1 25 52 105
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Marea Britanie 184.52 237.205 248.769 286.496 188,000 195,613
Olanda 19.600 23.300 25.500 31.820 30,000 30,000
Norvegia 8.620 9.615 11.465 17.000 15,000 15,100
Polonia 3.540 3.700 4.425 7.900 7,800 12,000
Portugalia 14.700 16.965 16.886 16.888 18,000 17,711
Romania 420 550 750 1.300 1,650 1,400
Rusia 1.130 2.540 8.555 13.100 16,150 8,580
Serbia 0 0 150 226 370 410
Slovacia 665 830 1.311 1.380 1,600 1,130
Slovenia 185 230 340 455 650 650
Spania 45.376 55.515 66.772 83.699 100,000 104,222
Suedia 14.500 19.800 21.700 21.700 16,000 18,760
Turcia 7.950 11.830 14.925 19.625 18,050 20,280
Ucraina 0 333 620 890 1,314 530
Total Europa 612.504 715.486 806.983 929.756 888,533 876,649
Argentina 101 275 333 362 355 335
Bolivia 0 0 0 0 0 18
Brazilia 15,500 20,050 20,054 21,060 22,055 29,640
Canada 3,157 3,820 3,386 4,270 3,000 3,250
Chile 4,200 9,500 11,300 14,620 15,800 14,500
Columbia 0 0 100 2,030 2,100 2,392
Mexic 4,600 7,100 8,150 9,200 9,550 2,120
Panama 201 240 607 483 460 500
Peru 0 95 563 648 875 758
S.U.A. 81.860 94.160 96.000 97.000 100,000 88,500
Total America 110.094 135.630 140.944 150.219 154,195 142,013
Egipt 1 1 3 20 50 110
Maroc 300 430 440 660 850 910
Africa de Sud 7,100 5,580 7,800 9,780 12,110 13,500
Tunisia 185 226 270 245 253 276
Total Africa 7.586 6.237 8.513 10.705 13,263 14,796
China 4,315 5,830 14,300 32,976 55,000 67,300
Corea de Sud 32 850 850 955 900 2,937
Hong Kong 4,800 7,700 9,710 7,700 8,500 8,079
Indonesia 0 1 50 50 7 7
India 1,625 1,990 3,560 5,055 5,200 2,650
Israel 155 325 375 800 1,400 1,400
Japonia 72,535 77,220 74,530 77,721 106,500 83,700
Liban 41 61 95 176 306 420
Malaisia 730 532 480 468 550 700
Singapore 2,600 2,880 2,955 3,270 4,000 4,700
Taiwan 23,000 36,000 40,000 42,500 48,750 33,800
Thailanda 1,500 1,640 1,925 2,240 2,367 2,107
Emiratele Arabe 145 440 810 340 1,860 1,910
Unite
Vietnam 0 2 16 43 85 95
Total Asia 111.61 135.814 149.995 174.667 235,512 209,991
Australia 18,181 23,130 27,573 33,080 32,546 39,410
Noua Zeelanda 236 250 280 700 700 700
Total Australasia 18.417 23.380 27.853 33.780 33,246 40,110
TOTAL
MONDIAL 860.215 1.016.547 1.134.288 | 1.299.127 | 1,325,111 | 1,283,559

(Sursa: Factors Chain International, http://www.factors-chain.com/?p=ich&uli=AMGATE_7101-
2_1 TICH 1373617428, data accesarii 20.08.2010)
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Asa cum putem observa, Marea Britanie detine pozitia de lider incontestabil al pietei
de factoring din lume cu aproape 290.000 milioane euro cifra de afaceri in acest sector, maxim
atins Tn 2007, iar in 2009 volumul operatiunilor de factoring in Marea Britanie atingea
valoarea de 195.613 milioane euro, in scadere datoritd conjuncturii economice actuale. Exista
diferente mari intre volumele valorice ale operatiunilor de factoring desfasurate in fiecare
dintre statele lumii. In Italia si Marea Britanie volumul factoringului este de 40 de ori mai
mare decat In Grecia, spre exemplu, si destul de mare fatd de pietele Austriei, Irlandei, Belgiei
sau Danemarcei. Franta, ocupanta locului III, are o piatd de abia cat 50% din cea a Marii
Britanii, dar apropiati ca valoare de cea a Italiei. Insd cel mai important lucru este ci toate
tarile inregistreaza rate foarte mari de crestere a factoringului. Rata medie de crestere este de
peste 50%, dar in multe tari s-a plecat de la o baza foarte mica.

Cum am aratat mai sus, primul loc in industria factoringului este ocupat de Europa,
insa trebuie amintit faptul cd aproximativ 82% din tranzactiile de factoring incheiate in anul
2009 pe acest continent apartin unor tari cu o puternicd economie de piatd: Marea Britanie,
Italia, Franta, Germania, Spania si Olanda. De asemenea exista 5 tari pe teritoriul carora se
concentreaza peste 655 din numdarul companiilor de factoring: Marea Britanie, Italia, Turcia,
Franta si Spania.

Liderul de piata este Marea Britanie atat la nivel european, cat si la nivel mondial,
detinand aproape 20% din operatiunile de factoring realizate in intervalul 2007-2009 in
intreaga lume, nsa aceasta 1si vede din ce in ce mai periclitatd pozitia de rivalii sai mai mici $i
adesea mai agresivi.

Pe locul 2 in Europa se situa Italia, o tard puternic industrializata §i care a resimtit
nevoia unor resurse financiare suplimentare, inregistrindu-se in anul 2007 operatiuni de
factoring 122.800 milioane de euro ceea ce reprezenta aproximativ 9,5% din produsul intern
brut al acestei tari. In urma Italiei se situau tari precum Franta (locul 3 in Europa si locul 4 la
nivel mondial) cu 20 de companii de factoring realizdnd operatiuni in valoare de 121.660
milioane de euro in 2007, Germania cu 89.000 milioane de euro si Spania cu 83.699 milioane
de euro in 2007. Datoritd recesiunii economice resimtite la nivel mondial acest clasament s-a
modificat in 2009, dupa cum urmeaza: pe locul 2, Italia a fost surclasata de Franta care a
inregistrat un volum al operatiunilor de factoring de 128.182 milioane de euro, urmata de Italia

cu 124.250 milioane de euro, iar pe locul 4 situandu-se Spania cu 104.222 milioane euro.

24



Trebuie remarcat saltul spectaculos facut de tarile baltice (Estonia, Lituania si Letonia)
in industria factoringului. Aceastd forma de finantare a aparut in aceste tari in 1998, pondrea
volumului operatiunilor de factoring in produsul intern brut al acestora inregistrand cresteri
mult mai mari comparativ cu celelalte tiri din lume. In Estonia volumul operatiunilor de
factoring s-a dublat in anul 2001 fata de 2000, ridicandu-se la 1400 milioane de euro, adica
18,1% din produsul intern brut al acestei tari, atingdnd o valoare record pentru aceasta tara de
aproape 4000 de milioane de euro in 2004. In Letonia, volumul operatiunilor de factoring a
ajuns in 2007 la 1160 milioane de euro, reprezentand aproximativ 8,3% din produsul intern
brut, iar in Lituania a ajuns la un volum de 2690 milioane de euro in 2007, adica aproximativ
9,8% din produsul intern brut al acestei téri, atingand un varf al volumului operatiunilor in
2008 de 3.350 milioane de euro in 2008.

Rate de crestere semnificative s-au inregistrat In unele tari din Centrul Europei cu
economii aflate intr-o ascensiune deosebita. Intre acestea se detaseazi tiri cum ar fi Cehia,
care in 2008 a Tnregistrat un volum al factoringului de 5000 milioane de euro, de 4,975 ori mai
mare decat in anul 2000. In Polonia, in 2009 aproape s-a triplat volumul operatiunilor de
factoring fatd de anul 2006, ajungind la 12000 milioane de euro. Este important sd amintim
faptul ca factoringul este putin raspandit in tarile din estul Europei avand o pondere neglijabila
in industria factoringului, insd cu un potential destul de ridicat, demonstrat in evolutia
factoringului in aceste tari.

Este cazul unor tari precum Bulgaria, care in anul 2000 inregistra valori ale
factoringului sub 1 milion de euro iar In 2009 atingea valoarea de 340 milioane euro, Ucraina
care a juns la un nivel al operatiunilor de factoring de 530 milioane de euro in 2009, fata de
0,2 milioane euro in 2000, atingdnd un maxim de 1314 milioane euro in 2008.

Un caz spectaculos de crestere a volumului operatiilor de factoring l-a inregistrat
Rusia, care Tn anul 2000 avea un volum al acestor operatii de sub 1 milion de euro ajungind la
8580 milioane euro in 2009, cu un maxim de 16150 milioane euro in 2008.

Zona Asia-Pacific se remarca prin ascensiunea deosebitd a unor tiri pe teritoriul
carora, pana nu demult, finantarea prin factoring a fost putin cunoscuta si utilizatd, insa, ca
urmare a dezvoltarii unor industrii ce produc marfuri de calitate, foarte ieftine, capabile sa
atragd o cerere externa extrem de ridicatd, a apdarut nevoia finantdrii exporturilor acestor

marfuri. Cele mai reprezentative tari sub aspectul cresterii operatiunilor de factoring sunt
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China, care a inregistrat o dinamica a operatiunilor de factoring de 583% fatd de anul 2000,
adicd un volum de 1238 milioane euro in 2001, respectiv o crestere de 25,49 ori in 2009
ajungand la un volum de 67300 milioane euro.

Liderul de piatd este Insd Japonia, tara cea mai industrializatd in aceastd zond,
realizand un volum total de tranzactii de factoring de 83700 milioane de euro in 2009, ceea ce
o situeaza pe locul 6 la nivel mondial cu un numar relativ mic de companii de factoring, insa
cu un ritm de crestere anual aproape constant — aproximativ 5% - situat cu mult sub media pe
aceastd zond. In timp ce unele mari companii din Japonia mentin relatii foarte apropiate cu 10
banci de tipul ,,city bank”, majoritatea firmelor mici i mijlocii sunt nemultumite de faptul ca
este aproape imposibil sa-si asigure finantarea si factoringul necesare pentru import i
distributie, tinand cont si de faptul ca platile comerciale in Japonia se fac, in mod uzual, la 60
sau 120 zile.

Intre tarile ce inregistreaza o dinamica puternica a acestui gen de operatiuni mai putem
aminti Taiwan (33800 milioane euro n 2009 fatd de 4511 milioane euro in 2001) si Singapore
(4700 milioane euro in 2009 fata de 2480 milioane euro in 2001), cu un comert exterior
deosebit de dezvoltat indeosebi datoritd prezentei unor industrii ce utilizeaza tehnologie de
varf: aparate electronice si electrocasnice, telefonie celulard, jocuri electronice, etc. Serviciile
de factoring au inceput sa apara si in unele tari fara traditie, fara a detine o pondere importanta
in produsul intern brut: Mauritius (121 milioane euro in 2009) si Qatar (23 milioane euro in
2009).

Conform datelor statistice, continentul american ocupa pozitia a treia in ierarhie, insa,
trebuie subliniat faptul ca, o proportie covarsitoare a operatiunilor in domeniu se leaga de
SUA ce detine peste 70% din totalul numarului de companii de factoring ce opereaza in
aceastd zona, situandu-se pe locul 1 din punct de vedere al operatiunilor realizate in aceasta
zona (100000 milioane euro in 2008 si 88500 milioane euro in 2009). Ritmul de crestere
inregistrat In SUA (aproximativ 7,5%) se situeaza sub cresterea inregistratd la nivel mondial,
de aproximativ 12%.

In perioada comertului cu coloniile, factorii americani au gestionat marfurile importate
din Europa, apoi a urmat o perioadd lungd cand acestia s-au concentrat asupra marfurilor si
produselor indigene. In prezent, multe companii de factoring au inceput din nou si finanteze si

sa gestioneze vanzarea unor cantititi mari de marfuri provenite din Europa si Asia. Spre
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exemplu, China produce astdzi peste 80% din produsele textile vandute in supermarketurile
din SUA. Peste tot in lume unde existd preocuparea de a dezvolta propriile industrii si de a
ridica standardul de viata apare, in mod inevitabil, nevoia serviciilor de factoring. Factoringul
s-a dezvoltat In SUA odatd cu economia acesteia, astfel este capabil sd asiste la cresterea
industriei pretutindeni in lume.

In prezent, doar un numir redus de societiti de factoring americane si-au extins
activitatea si pe alte continente din cauza costurilor initiale extrem de ridicate implicate de
patrunderea pe aceste piete dar, independent de acest element, se estimeazd ca numarul
acestora va creste in urmatorii ani.

Pe al doilea loc in ierarhia alcatuitd in aceasta zona se afld Brazilia, al carei volum de
operatiuni de factoring se ridica la 29640 milioane de euro datoritd dezvoltarii industriilor
specifice acestei tari, in anul 2009. Progrese remarcabile au inregistrat tari ca Mexicul cu un
volum de 9200 milioane euro In 2007, ceea ce reprezinta o crestere de 1,33 ori fata de anul
2001, cu o pondere de 3,2 % in produsul intern brut, respectiv 2120 milioane de euro in 2009
sau Canada care a realizat in anul 2009 un volum de 3250 milioane de euro, de 1,58 ori mai
mare decat volumul operatiunilor de factoring realizate in anul 2001. O evolutie spectaculoasa
a inregistrat piata factoringului din Columbia care a inceput sd obtind primele rezultate
notabile in 2006 (aproximativ 100 milioane euro) reusind in anul 2009 sa inregistreze un
volum al factoringului de 2392 milioane euro.

Pasi semnificativi in domeniul tranzactiilor de factoring au facut Australia cu un volum
de 39410 milioane euro in 2009, ceea ce reprezinta o crestere de 4,18 ori fata de anul 2001 si
Noua Zeelanda cu o crestere de 71% in 2009 fata de 2001.

Se observa din datele prezentate cd prezenta serviciilor de factoring in Africa se afla
inca in stadiul de implementare in unele tari cu economie in curs de dezvoltare cum ar fi
Tunisia, Maroc si Africa de Sud. Intre acestea se detaseazd cu mult Africa de Sud, cu un
volum al operatiunilor de factoring realizate de cétre cele 9 companii de 14686 milioane euro,
ceea ce inseamna aproape 97% din tranzactiile incheiate pe acest continent.

Piata factoringului in Roménia este in prezent intr-o continud dezvoltare, fiind
deocamdata destul de redusa, atat sub aspectul volumului, cat si sub aspectul societatilor

furnizoare de asemenea servicii, In principal datoritd lipsei de experienta si traditie a
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societdtilor bancare, a reglementarilor legale in domeniu, datoritd conditiilor restrictive privind
accesul la aceasta forma de finantare pentru intreprinderile mici si mijlocii.

Anual se inregistreaza, Tn medie, o crestere de aproximativ 70% depdsind semnificativ
rata de crestere anuald inregistratd la nivel mondial (aproximativ 10-12%). Acest lucru
dovedeste clar ca piata factoringului se afla intr-o schimbare si dinamica continud. Ponderea
cea mai mare continud sa o detind operatiunile de factoring care finanteaza exporturile
(aproximativ 86%), aceasta reflectind o pozitie contrard tendintelor manifestate la nivel
mondial. Factoringul intern, datoritd Tmbunatatirilor reglementarilor specifice in domeniu, a
inregistrat in ultimii ani un volum din ce in ce mai mare, ajungand la aproximativ 1400 de
milioane de euro in 2009, fatd de 15 milioane euro in 2001.
factoringul este in plind dezvoltare. Iata datele disponibile prin Factors Chain International

pentru Romania (pe o perioada de 10 ani):

Volumul global de factoring in Roméania pe o perioada de

10 ani

2000
S 1650
5 1500
= 1300 1400
§ 1000 7
S 500 170 2

0 T 6!“ 9l8 1l41 2l25 T T T T T

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Anul

(Sursa: prelucrare Factors Chain International, Annual Review FCI Marketing Committee, 2009)

Dupa cum se poate observa, volumul valoric al operatiunilor de factoring in Roméania a
crescut cu aproximativ 333% din 2000 in 2009, adicd de 3,33 de ori, ajungandu-se la
1.400.000.000 euro pentru 2009. Volumul global al factoringului aproape s-a dublat din 2006
in 2009, inregistrand o crestere de 186%. Si in Romania se observa acelasi trend descrescator
ca la nivel mondial 1n perioada 2008-2009 cind se face simtitd mai acut prezenta crizei

economice. Dar piata de factoring are sanse sd-si reia cresterea anul acesta datoritd faptului ca
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acest tip de finantare a devenit mai cunoscut Intr-o mai mare masurd. Pe o piata lisita de
lichiditati, din cauza accesului tot mai dificil la creditele bancare sau la alte tipuri de finantare,
factoringul pare a fi o metoda la indemana si usor de aplicat pentru cei care au nevoie urgenta
de finantare.

Acest lucru indica faptul cd agentii economici romani incep sd fie din ce In ce mai
familiarizati cu acest sector al factoringului si sa-1 foloseasca drept forma de finantare. Tot din
datele furnizate de Factors Chain International rezulta ca pentru 2009, volumul valoric al
factoringului domestic (intern) a fost de 1.050.000.000 euro, iar cel al factoringului
international de 350.000.000 euro, ceea ce denotd o pondere de peste 3 ori mai mare a
operatiunilor de factoring intern in totalul operatiunilor de factoring ale firmelor romanesti.

Piata roméneasca a factoringului este dominatd de 9 mari factori, dintre care 5 sunt
membri ai retelei Factors Chain International: Banca Comerciala Romanda S.A., BRD —
Groupe Société Générale, Compania de Factoring IFN SA, ING Commercial Finance IFN
S.A. si UniCredit Tiriac Bank S.A. Pe locul trei ca volum al operatiunilor de factoring pe 2005
s-a situat Banca IFIS (Banca Italiand de Factoring), care este un factor independent de
sistemul bancar. O caracteristicd a pietei de factoring din Romania este cd marea majoritate a
factorilor sunt banci. Operatiuni de factoring se intdlnesc si la Banca Raiffeisen, la BancPost,
Romextera, etc. Banca Comerciala Romana si BRD-Groupe Societe Generale 1si disputa locul

intai in ierarhia romaneasca.

CONCLUZII SI PERSPECTIVE ALE CERCETARII

Finantarea, nevoia de capital este una dintre cele mai importante probleme cu care se
confruntd, Tn mod continuu, orice agent economic, de la nivelul celor mai mici societati
comerciale pana la banci si corporatii multinationale si chiar statele ca si entitdti distincte,
reprezentate fie prin guverne, municipalitdti sau banci centrale. Din punct de vedere al
economici evolueaza de la simplu la complex odatd cu dimensiunea acestora. Prima optiune a

unei societati comerciale care constientizeaza aparitia nevoii de finantare este utilizarea pietei
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locale, in general prin intermediul unor credite bancare sau tehnici moderne de finantare cum
ar fi, leasingul sau factoringul. Acest lucru se datoreaza atat faptului ca este cea mai facila
solutie, cat si faptului cad este putin probabil sa dispund de calitdtile necesare accesdrii pietei
internationale — puterea financiara, puterea de negociere, managementul specializat, sau chiar
informatii legate de alte posibilitati existente. Abia dupa ce firma atinge o anumita ,,masa
criticd” ea va putea beneficia de solutii complexe de finantare.

Constientizarea unei nevoi de finantare externa poate apdrea ca urmare a unei varietati
de situatii, ca de exemplu:

- La atingerea unei limite a vitezei de dezvoltare a firmei in conditiile lipsei sprijinului
exterior, sau chiar atingerea unui punct de stagnare, cand investitiile necesare pentru
continuarea dezvoltarii depasesc puterea financiara a agentului economic;

- La aparitia unor oportunitdti de afaceri pentru fructificarea cédrora este evident ca
fondurile existente in prezent sau in perioada imediat urmatoare nu vor fi suficiente;

- Ca urmare a unei evolutii nefavorabile a climatului economic in care firma 1isi
desfdsoara activitatea. Aceasta duce la o diminuare a eficientei economice, datorita
aparitiei sau cresterii decalajului intre perioadele de incasare de la clienti si perioadele
de platd catre furnizori, caz in care un fond de capital de lucru cu rol de tampon devine
necesar §i datoritd aparitiei unor competitori cu posibilitati tehnice superioare sau a
unor reglementari legale (de protectie a mediului, de mentinere a unor standarde de
calitate, etc.) cazuri care impun efectuarea unor investitii neprevazute.

Desi in general se utilizeaza simultan surse diverse de capital In scopul finantarii,
pentru a putea prezenta o imagine cat mai completd a posibilitdtilor existente in prezent pe
pietele domestice si pe cele internationale este necesard o separare a acestora pe baza
principalelor lor caracteristici si pe baza sursei capitalurilor investite. Astfel, o companie poate
obtine capitalurile necesare prin capitaluri proprii sau prin indatorare. In ultimii ani au aparut
si variante ,.exotice” de finantare, reprezentate de solutii hibrid, sau chiar de instrumente
nefolosite pana acum in scopul finantarii, ca de exemplu asigurarile.

Schimbadrile rapide si numeroase din sfera afacerilor au creat oportunitati de a vinde
produse la scard mondiala. Imbunititirea tehnologiei informationale si a transporturilor au dus
la schimbarea frontierelor traditionale care odata defineau limitele pietelor. Toate acestea au

constituit premisele accelerarii schimburilor comerciale din intreaga lume, ceea ce a declansat
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la randul sau obligatia companiilor de a oferi clientilor termene de plata flexibile din dorinta
de a-si pastra competitivitatea. Astfel, odatd cu cresterea operatiunilor comerciale la nivel
mondial, are loc o crestere proportionalda a operatiunilor de factoring din nevoia acutd de
resurse financiare.

In urma celor prezentate in capitolele demersului nostru putem formula citeva
concluzii teoretice referitoare la tematica abordata.

1. Astfel, factoringul este o tehnicd de finantare a afacerilor si de recuperare a
creantelor comerciale utilizat incd din secolul al XVIII-lea in comertul cu coloniile in SUA,
prin care o firma numita aderent, isi vinde facturile neincasate unui factor, care preia in sarcina
lui acoperirea lor, contra unui comision proportional cu cifra de afaceri (valoarea facturilor).
Acest lucru presupune subrogatia factorului in drepturile aderentului pentru plata creantelor de
catre debitorii cedati.

2. In operatiunile de factoring international intervine extraneitatea, cei doi factori sunt
rezidenti in tari diferite, Intre acestia existdnd un acord de factoring. Factorul de export accepta
sd cumpere creantele pe care unul din clientii sdi exportatori (aderentul) le are asupra unui
cumpardtor din stdindtate i sa le cedeze apoi corespondentului sau din tara importatoare
(factorul de import), dar numai in masura in care acesta le acceptase in prealabil, deoarece el
va trebui sa procedeze la Incasarea creantelor si sa suporte riscurile insolvabilitatii debitorului.

3. Factoringul presupune acoperirea unui risc de neincasare a facturilor prin:
garantii pentru limitarea riscului de neincasare; comisionul de factoring, care reprezintd o plata
efectuatd de aderent factorului si retinutd de factor din sumele puse initial la dispozitia
aderentului si comisionul de finantare, stabilit de parti si calculat la perioada de finantare. In
cazul neincasdrii facturilor, factorul isi poate exercita dreptul de regres contra aderentului, prin
retinerea sumelor din contul curent sau valorificarea garantiei, dacd este prevazuta o asemenea
clauzd in contractul de factoring, insd ponderea cea mai mare in volumul operatiunilor de
factoring la nivel mondial o detin cele fara drept de regres impotriva aderentului.

4. Finantarea prin factoring prezintd numeroase avantaje pentru utilizatorii ei:
simplificarea formalitdtilor financiar-contabile, marirea vitezei de circulatie a mijloacelor
banesti in situatile in care numarul cumparatorilor este mare si termenele de platd sunt mai
mari de 30 de zile, furnizarea de servicii de consultantd (informarea furnizorilor inainte de

incheierea tranzactiei aspra solvabilitétii clientilor), preluarea atributiilor furnizorilor referitor
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la urmarirea si decontarea facturilor, dupd incheierea tranzactiilor intre vanzator i cumparator
asumarea riscului insolvabilitatii clientilor si a riscului valutar, avantaje sub forma reducerilor
obtinute in cazul aprovizionarilor efectuate, precum §i neacordarea acestora in cazul vanzarii
produselor finite, etc.

5. Din cuprinsul tezei se desprind numeroase argumente care sustin ideea unei
ascensiuni inca rapide a factoringului in sistemul tehnicilor de finantare. Data fiind importanta
factoringului ca sursd de finantare pentru IMM-uri, guvernele tuturor térilor trebuie sa incerce
diminuarea barierelor (legislative sau de orice altd naturd) care pot sta in calea dezvoltarii
acestui sector. Factoringul este un produs fiabil pentru IMM-uri, costurile sale fiind
comparabile cu ale altor produse de finantare. Avantaj al factoringului 1nsa este faptul ca
acesta nu necesita timpi de negociere atat de mari ca si celelalte produse, asigurand sumele in
timp util. Din aceasta cauza, partile implicate Tn acest sector trebuie sa ducd ample actiuni de
promovare a acestui produs si a beneficiilor pe care le prezinta. Actiunile trebuie indreptate
mai ales inspre schimbarea conceptiilor deseori gresite ale agentilor economici referitoare la
bonitatea partenerilor sau siguranta acestei metode.

6. Factoringul international este o metodd de finantare si de crestere a lichiditatilor
agentilor economici cu un mare potential. Prefinantarea vanzarilor la termen prin serviciile
oferite de factori este necesard pentru dezvoltarea comertului in general si a schimburilor
internationale in special. Avantajul major al factoringului este facilitarea comunicarii dintre
exportator si importator, respectiv Intre vanzator si cumparator, prin interpunerea intre acestia,
comunicare imposibild sau anevoioasa in alte cazuri datoritad diferentelor culturale existente.

7. Asa cum am aratat, factoringul este o industrie tanara, iar legislatia in domeniu este
in plin proces de maturizare si compatibilizare. Cu sigurantd, Intr-un viitor apropiat,
conventiile UNIDROIT si UNCITRAL, dar si eforturile sustinute ale retelei Factors Chain
International vor da roade, conducand la crearea unui mediu legislativ mai sigur, necesar unei
bune dezvoltari a acestei industrii.

8. Ca metodd de finantare bazati pe active, factoringul are un potential enorm. In
prezenta lucrare am incercat sa demonstrdm ca aceastd modalitate de finantare a comertului
exterior este potrivitd mai ales IMM-urilor, iar din aceasta cauza ele merita incurajate spre a o
folosi pe scarda mai largd. Aceasta deoarece factoringul nu se rezuma doar la finantarea propiu-

zisd, ci aduce o serie de servicii aditionale, pe care IMM-urile nu le-ar putea sustine financiar
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din lipsd de resurse (servicii profesionale de management al creditelor, asigurarea
creditelor,etc.).

In ultimii ani, odata cu primele efecte ale crizei financiare si economice, operatiunile
de factoring au inregistrat un recul major. Acesta s-a datorat insd nu unor slabiciuni inerente
ale acestui tip de finantare, ci evolutiei mediului economic. Astfel diminuarea factoringului a
urmat acelasi trend cu cel al opertiunilor generale de finantare a capitalului de lucru, fiind
declansatad de reticenta bancilor pentru creditare in general si lipsa lichiditatii in prima parte a
crizei, cea financiara, activd pana n 2009. Pe fundalul creat de blocajul pietei imobiliare si de
valurile de falimente care au afectat industria financiara globald, in special, dar nu exclusiv, in
SUA, bincile au reactionat printr-o exacerbare a prudentei. In prima fazi a crizei in tara
noastrd, in ultimul trimestru al anului 2008 si inceputul lui 2009 practic intreaga finantare a
fost opritd, inclusiv creditarea noilor investitii productive si cea a capitalului de lucru pentru
agentii economici. Chiar daca zona expusd in mod direct a fost de la inceput cea a creditelor
imobiliare §i ipotecare, §i, prin conexiune, intreaga industrie imobiliara, era evident ca aceste
perturbari se vor transmite intr-o forma sau alta in toate sau majoritatea ramurilor industriale.
Ce nu era clar era nivelul la care restul economiei va fi afectat. Varianta considerata de
sistemul bancar ca fiind cea mai sigurd a fost stoparea finantarii pana la clarificarea lucrurilor.
Factoringul, fiind o activitate de finantare pe termen scurt a fost una dintre ariile cele mai
atinse de stoparea nevoilor de finantare, prin comparatie de exemplu cu creditele de investitie,
pentru care chiar §i o stopare a noilor acordari nu a condus la o diminuare imediata a
soldurilor.

Ulterior, factoringul a fost influentat in mod indirect, pe de o parte datorita scaderii
volumului comertului intern si international, care std la baza operatiunilor de factoring, si pe
de alta parte datorita faptului ca intreprinderile mici si mijlocii, care sunt principalii utilizatori
a acestui tip de finantare, au fost cele mai afectate de aceasta cizd, generand cea mai mare
parte a falimentelor si insolventelor.

Operatiunile de factoring sunt printre cele mai “netoxice” tehnici de finantaremai ales
din punct de vedere al potentialului de declansare sau de manifestare a crizei. Acest lucru este
o consecintd directd a faptului ca factoringul este dependent de un schimb economic real, a
unor bunuri sau servicii din economia reald, de cele mai multe ori direct productive la randul

lor. Astfel factoringul este o forma de finantare care sustine o dezvoltare economica sandtoasa,
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prin sprijinirea agentilor economici productivi, §i nu a activitatilor cu caracter speculativ.
Acest lucru este vizibil si in evolutia din ultimul an a opertiunilor de factoring, acestea
inregistrand o crestere in unele tari. Chiar daca incd nu sunt disponibile date oficiale pentru
anul 2010 existd semnale cu privire la un revirement a acestui domeniu, si inclusiv a faptului
ca, In conditiile unei finantdri traditionale mult ingreunate, factoringul a Inceput sa se
concretizeze ca o solutie reala de salvare pentru companiile de dimensiuni mici i mijlocii.

In ceea ce priveste derularea operatiunilor de factoring in tara noastra, credem ci se
impune luarea unor masuri atat de catre agentii economici (indeosebi exportatori) si bancile
comerciale, cat si de catre BNR si alte institutii ale statului roméan de naturd sa stimuleze
utilizarea acestei forme moderne de finantare inca putin cunoscuti si utilizata. In acest sens, se
impune elaborarea si adoptarea unor masuri legislative de naturd juridicd, crearea unor
reglementari proprii specifice, aplicabile contractului de factoring, integrandu-l in categoria
contractelor nenumite si simplificdind procedura formald de transmitere a creantelor si de
realizare a opozabilitatii acestora fatd de debitorii cedati sau terti. Stimularea infiintarii
societatilor specializate in operatiunile de factoring poate fi realizatd prin luarea unor masuri
cu caracter financiar si fiscal, ceea ce ar conduce la cresterea concurentei si la imbunatatirea
calitatii serviciilor oferite atdt de catre bancile comerciale, cat si de catre societatile de
factoring. Consideram necesard reglementarea organizarii si functiondrii societatilor de
factoring, precum si stabilirea criteriilor ce trebuie indeplinite pentru infiintarea acestora
(capitalul social, structura capitalului, actionariatul, etc.).

La nivelul bancilor comerciale elementele care ar putea Tmbunatiti imaginea
factoringului pe piatd ar fi simplificarea procedurii de acordare a finantarii prin reducerea
numarului de documente necesare intocmirii dosarului de finantare si incheierii contractului de
factoring, precum si accelerarea procedurii de analizd a documentelor depuse de catre
potentialii clienti ai factorului, pentru ca acestia sa poatd dispune in cel mai scurt timp de
mijloacele banesti necesare desfisurarii continue a activitdtii de producere si desfacere.
Bancile ar putea oferi mai multe servicii de consultantd specifica operatiunilor de factoring
prin prezentare de scheme financiare personalizate, specifice fiecarui exportator in functie de
ramura in care acesta isi desfdsoara activitatea astfel incat operatiunile de factoring sa-si

dovedeasca din plin eficienta.
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Ne ingaduim, de asemenea, sa propunem ca Romania sd adere atat la atit la Conventia
de la Ottawa din 1988, cat si la Conventia de la New York din 2001, data fiind
compatibilitatea reglementarilor in vigoare din dreptul roman cu solutiile retinute in
conventiile evocate.

De asemenea consideram ca este 1n interesul viitoarelor societdti specializate de
factoring, ca si 1n interesul actualelor institutii de credit, sau institutii financiare nebancare,
care realizeazd operatii de factoring, sd adere la un lant international de factori §i, cu
deosebire, la Factors Chain International (FCI), mai flexibil prin caracterul sdu deschis.
Sugeram aderarea la acest lant international de factori deoarece, pe de o parte, taxa de intrare
este mai mica decat ar fi contributia la capitalul social al International Factors Group (IFG) iar,
pe de alta parte, Codul uzantelor factoringului international si Acordul inter factori - in vigoare
in cadrul FCI - sunt de naturd a oferi mai multa certitudine contractelor de factoring in sistem
de doi factori incheiate de factori la export din Roméania cu factori la import membrii ai
lantului. Desigur ca, in viitor, dacd regulile uniforme privind contractul international de
factoring, in curs de perfectare prin efortul celor doua lanturi internationale de factori, vor fi
adoptate de acestea, ele ar fi util sa fie aplicate si in practica romana, prin formularea de clauze
speciale 1n acest sens In fiecare contract concret de factoring.

In final, inchei prin a afirma cd pentru situatia actuald a Romaniei factoringul ar trebui
promovat cu prioritate si sustinut prin mijloace guvernamentale si ale Béancii Nationale a
Romaniei pentru a asigura resursele financiare necesare dezvoltarii §i cresterii economice.
Utilizarea pe scard larga a factoringului ar putea contribui la fluidizarea platilor intre agentii
economici §i, pe aceastd cale, la limitarea blocajului financiar. In Romania, anual se
inregistreaza cresteri peste media globald in ceea ce priveste operatiunile de factoring. In ciuda
acestor cifre, finantarea prin factoring continud sd rdmand, incd, o ramurd insuficient

exploatata in raport cu nevoile reale de finantare ale economiei nationale.
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